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即時發放 

 

西王特鋼（股票代號：1266）公佈 2014年中期業績 

 

營業額增長 30.6%至人民幣 47.0億元 

毛利上升 18.9%至人民幣 3.8億元 

中期業績亮點 

 營業額增長 30.6%至人民幣 47.0億元 

 毛利上升 18.9%至人民幣 3.8億元 

 溢利上升 11.7%至人民幣 2.0億元 

 主營鋼鐵業務毛利率較去年同期上升 1.8個百分點至 9.5% 

 山東西王特鋼為 307家符合工信部鋼鐵行業規範條件的企業之一，將受惠市場整合機遇 

 完成兩座電爐的升級改造，具備從鐵礦粉開始一體化生產特鋼產品 300萬噸生產能力，逐步轉型

至較高毛利的高端軸承鋼及高端特殊鋼生產企業，填補山東省的產能空白 

 與洛陽軸承研究所有限公司訂立技術合作協定，建立「軸承鋼研發中心」，加快產品升級步伐以搶

佔高端軸承鋼市場 

  

財務摘要 
截至 6月 30日止 6個月（人民幣千元） 

2014年 2013年 變動 

營業額 4,696,743 3,596,340 +30.6% 

毛利 378,546 318,332 +18.9% 

溢利 203,040 181,725 +11.7% 

利息、稅項折舊及攤銷前純利

(EBITDA) 
540,746 390,101 +38.6% 

毛利率（%） 8.1 8.9 -0.8百分點 

鋼材生產及銷售毛利率（%）* 9.5% 7.7% +1.8百分點 

純利率（%） 4.3 5.1 -0.8百分點 

EBITDA 率（%） 11.5% 10.8% +0.7百分點 

 *不包括鐵礦粉、球團礦、鋼坯及焦炭等商品貿易 

（2014年 9月 4日 - 香港） - 西王特鋼有限公司（「西王特鋼」、「公司」或「集團」，股票代號：1266）

今天宣佈截至 2014年 6月 30日止 6個月之中期業績（「期內」）。 
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期內，西王特鋼錄得營業額人民幣47.0億元（2013年同期：人民幣36.0億元），較去年同期增長30.6%，

主要由於期內商品貿易業務額大幅增加，其營業額達人民幣 9.4億元，佔整體營業額之 20.0%。此外，

由於期內產能提升，整體鋼材銷售量達 123.3百萬噸（2013年同期：107.2百萬噸），較去年同期增加

15.0%。而鋼材營業額則輕微增加 3.5%至人民幣 36.5億元（2013年同期：人民幣 35.3億元），主要

由於鋼材整體銷量上升的同時銷售價格下跌。期內因產量增加，以致生產過程中所產生的副產品的營

業額亦增至人民幣 1.04億元（2013年同期：人民幣 65.4千萬元），上升 59.8%。 

期內集團毛利較去年同期上升 18.9%至人民幣 3.8 億元（2013 年同期：人民幣 3.2 億元），主要由於

期內鋼材銷售量較去年同期增加，加上鋼材售價因市場競爭及原材料採購價下跌而下調，鋼材毛利額

較去年同期上升 28.1%。期內因貿易業務大幅上升，其毛利率為 2.1%，較生產及銷售鋼材低，故整體

毛利率輕微下調 0.8 百分點至 8.1%。而集團之主要業務生產及銷售鋼材，其毛利率為 9.5%，較去年

同期 7.7%，上升 1.8百比點。集團為減低生產成本，引進高爐及轉爐，對生產設施進行升級改造，能

以成本較低的鐵礦粉作為制鋼材料，致使整體鋼材毛利率上升。集團溢利上升 11.7%至人民幣 2.0 億

元，集團利息、稅項及折舊前純利（EBITDA）為人民幣 5.4億元，較去年同期增長 38.6%。 

西王特鋼執行董事兼行政總裁王輝先生表示：「儘管近年鋼鐵行業競爭頗為激烈，集團亦積極回應市場

情況，以攻為守之策略，致力增加生產設備，提高生產技術，以擴大營業額及盈利，並以壯實自身力

量以應市場競爭。此外，集團期內亦發展貿易業務，擴闊收入了來源。中國政府致力城鎮化發展，而

城鎮化為國策拉動內需的重要一環。因此觀鋼鐵行業，縱然挑戰重重，但市場需求仍盛，尤其是特鋼

市場，只要能抓好生產效率及敏感應對市場，管理層對集團之業務前景充滿信心。」 

業務回顧 

營業額 截至 6月 30日止 6個月 

2014年 2013年 
變動 

百分比 
（人民幣

千元） 

佔總營業額 

百分比 

（人民幣

千元） 

佔總營業額 

百分比 

普通鋼 2,459,480 52.4% 2,276,291 63.3% +8.1% 

特鋼 1,194,168 25.4% 1,254,669 34.9% -4.8% 

商品貿易 938,645 20.0% - - - 

副產品銷售 104,450 2.2% 65,380 1.8% +59.8% 

集團期內生產及銷售普通鋼及特鋼，而貿易主要買賣鐵礦粉、球團礦等礦材原材料。其中普通鋼主要

包括棒材及線材；特鋼則包括優質碳素結構鋼、合金結構鋼及軸承鋼。集團的普鋼可應建築及基建項

目的需求，而特鋼之應用包括汽車、造船、化工及石油化工、機械及設備等領域，需求亦盛。期內，

普通鋼總收入為人民幣 24.6 億元，較去年同期增加 8.1%；特鋼總收入為人民幣 11.9 億元（2013 年

同期：人民幣 12.5億元），較去年同期輕微下降 4.8%，是因為與洛陽研究所合作對軸承鋼生產技術進

行提升，因此軸承鋼產量短期內有所下降所致。 

集團銷售區域主要位於山東省，期內銷售額佔比達 75.1%，其餘則為江蘇、上海、浙江及中國其他省

份。集團的地理位置具有戰略優勢，不但毗鄰特鋼的終端市場，同時也臨近原材料市場。西王特鋼在

山東省內臨近聊城市、臨沂市兩大國內著名特鋼市場，而聊城更是軸承鋼重要市場，年消耗量達 100

萬噸以上。此外，泰安則是華北最大的鋼鐵市場之一。生產基地在中國山東省鄒平縣西王工業園，集

團擁有由煉鐵、煉鋼到二次冶金、連鑄及軋鋼的一體化生產流程。近年，西王特鋼將其生產設備進行
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升級改造，其中電弧爐及轉爐總設計煉鋼年產能約為 330萬噸，而軋線總設計年產能為 300萬噸。高

爐及燒結爐總設計年產能分別為 210萬噸及 370萬噸。 

近年中國政府對鋼鐵行業出台了一系列的政策法規，以解決鋼鐵產能過剩問題，以及鞏固行業規範與

管理。其中，中國國務院於 2013 年 10 月發佈的「關於化解產能嚴重過剩矛盾的指導意見」，推進山

東、河北、遼寧、江蘇、山西及江西等省份鋼鐵行業的結構調整，由地方政府積極整合行業分散的產

能，將總產量減少在 8,000萬噸以上。同時，中國工信部公佈了三批共 307家符合鋼鐵行業規範的企

業名單，並確認山東西王特鋼獲保留在此符合鋼鐵行業規範條件的名單上。作為中國山東省領先高端

特鋼生產商，集團將受惠於鋼鐵市場整合的龐大機遇，以及於國內及省內龐大的鋼鐵需求，尤其特鋼

的市場，並且已做好準備搶佔市場的制高點。 

軸承鋼是西王特鋼的主要產品種類，面對龐大的市場需求，十二五規劃更是大力支持國產高端軸承鋼。

據《新材料十二五規劃》十二五期間，航空航天、軌道交通等高端裝備製造業，預計需要各類高品質

軸承鋼 180萬噸/年；《鋼鐵十二五規劃》中預測年總需求量將達 500萬噸，僅山東省年消耗軸承鋼便

已達 100 萬噸以上。雖然目前國內特鋼企業軸承鋼材年產量居世界第一位，然而中低檔次軸承鋼佔絕

大部分，航天、核電、轎車、高鐵、風電、精密機床、冶金機械關鍵軸承等重型裝備用的高端軸承鋼

則主要依賴進口。 

2014年 6月，山東西王特鋼與洛陽軸承研究所有限公司訂立技術合作協定，建立「軸承鋼研發中心」，

致力研發軸承鋼，提高品質，向高端軸承鋼產品市場邁進。根據協議，西王特鋼與洛陽軸承研究所合

作，目標是於 5 年內建成江北最大的高端軸承鋼材料生產基地，完善公司高品質軸承鋼的研發能力、

現有工藝裝備及檢測設備等各方面水準，以滿足未來市場對軸承鋼的需求，同時快速提升集團軸承鋼

展銷管道，提升經濟效益。展望未來五年，西王特鋼的軸承鋼鋼材潔淨度將達國際先進水準，高品質

GCr15軸承鋼指標達瑞典 SKF及美國 TMK標準，預計 2015年產銷量達 20萬噸，並於 5年內年產銷

量達 50萬噸以上，讓西王特鋼將躋身國內一流特殊鋼生產企業。 

西王特鋼執行董事兼行政總裁王輝先生總結：「我們將努力不懈，繼續優良管理，控制成本，提升生產

品質，同時向包括高端軸承鋼在內的高端特鋼品種進發，提升集團的收入及盈利能力，為股東帶來更

豐盛回報。」 

< 完 > 

 

關於西王特鋼有限公司（股份代號：01266.HK） 

西王特鋼作為山東省唯一一家同時具備軸承鋼棒材和線材批量生產能力的特鋼企業，主要生產高品質

軸承鋼、齒輪鋼、工程機械用鋼等優特鋼和高強度建材，具備年產 300萬噸軋材的生產能力。2013年

12 月，西王特鋼有限公司順利通過國家工信部現場驗收，成為第二批符合國家鋼鐵行業規範的企業。

始建於 2003年，西王特鋼於 2012年 2月在香港聯交所主板上市。經過 10年的發展，公司形成了以

生產軸承鋼、齒輪鋼、簾線鋼、汽車用鋼、工程機械用鋼為主的高品質特殊鋼生產經營模式，逐步向

更高端特鋼生產企業邁進，著力打造「山東精品特鋼生產企業」。 

 

本新聞稿由筆克財經公關代表西王特鋼有限公司發佈。  

詳情垂詢： 

姜海庫先生 電話：(852) 2529 8611 電郵：marcus.keung@mphk.com 

陳家裕小姐 電話：(852) 2529 1616 電郵：christine.chan@mphk.com 
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